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Geballte Kraft für 
Ihre Expertenmarke

Programm

 Karin Schmollgruber
Schärfer als die Konkurrenz –
wie Sie Ihre Expertenmarke entwickeln
• SWOT-Analyse: Standortbestimmung in eigener Sache
•  Definieren Sie Ihr Alleinstellungsmerkmal (USP) und 

Nutzenversprechen (UVP). 
• Expertise in Botschaften verpacken
• Praxisbeispiele

So machen Sie Ihre Expertenmarke
sichtbarer
• Von Medienarbeit über Events bis hin zu Contentmarketing

Posten Sie sich auf LinkedIn
zu Mandaten
• Profil mit Wow-Faktor
• 4xE-Erfolgsformel für Beiträge
• Beziehungspflege & Social Selling

Holen Sie mehr aus Ihren Publikationen &
Aktivitäten raus
• Machen Sie Internet & Social Media zu Ihren Verbündeten

In der Rechtsbranche wird um Mandate und Aufmerksamkeit konkurriert. Wer nicht auffällt,
fällt zurück. In diesem Workshop erhalten Sie praxisnahes Wissen, verständlich aufbereitet,
sowie neue Impulse, um Ihren individuellen Selbstmarketing-Plan zu entwickeln: Denn jede
Anwältin und jeder Anwalt ist einzigartig! Nehmen Sie Ihr Selbstmarketing selbst in die Hand
und werden Sie unabhängig von Marketingabteilungen oder externen Agenturen.

Tagungsort
Hilton Vienna Plaza
Schottenring 11
1010 Wien

Datum/Zeit
Montag, 25.9.2023
16.00–20.00 Uhr

Mag.a Karin Schmollgruber

ist Beraterin für Anwalts- und Kanzleimarketing und Inhaberin 
der Agentur Legado Consulting. Sie berät Boutiquen,
mittelständische Kanzleien sowie Anwältinnen und
Anwälte aus Österreich, Deutschland und Italien,
die sich mit einem unverwechselbaren Profil von der 
Konkurrenz abheben möchten.

Die studierte Juristin ist Autorin des Handbuchs
Selbstmarketing für Anwältinnen und Anwälte,
das 2023 im MANZ Verlag erschienen ist.

Vortragende

Neu!

Karin Schmollgruber
Selbstmarketing für  
Anwältinnen und Anwälte

2023.
224 Seiten. Br.
ISBN 978-3-214-04301-8

48,00 EUR
inkl. MwSt.

SACHBUCH

16.00–20.00 Uhr

Besonders relevant für
•  Anwältinnen & Anwälte 
•  Anwärterinnen & Anwärter 

aus Kanzleien mit oder ohne eigener Marketingabteilung,  
die einen Wegweiser für ihr Selbstmarketing wünschen, um

• sich gezielt einen Namen zu machen
• LinkedIn und Medien effizienter zu nützen
• sich neu zu positionieren
• gezielter die richtigen Mandate anzuziehen.

In diesem Workshop
bekommen Sie das

Know-how, um sich auf
Basis Ihrer Stärken, Ziele

und Präferenzen
am Markt abzuheben.

Karin Schmollgruber„
”


